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◆資料１ 米国バイヤー招聘商談会について 

① 商談会の実施概要 

開催時期：平成 30 年９月 27 日（木）～28 日（金） 10：00～17：00 

開催場所：名古屋（中小機構中部本部 会議室（大・小）を予定） 

募集企業数：２８社程度 

１．招聘企業（バイヤー）  ※各社の概要は次ページ以降の資料参照 

①Mitsuwa MARKETPLACE、ＫＣセントラル貿易株式会社（物流担当） 

②ORITZ GIFTSERVICE（オーリツギフトサービス）※MIW Marketing and Consulting Group, Inc. President/CEO 岩瀬昌美氏が代行 

なお、岩瀬社長の現地ネットワークを活用し、商品に応じてオーリツギフトサービス以外の業務用販路等の仲介が出来る可能性もあります。 

２．商談の方法 

・バイヤー①と②をセットで商談します（いずれも日本語で商談できます）。 

・商談は１回あたり 20 分程度で、27 日・28 日とも同じスケジュールを想定。 

午前の部（10：00～13：00、７社程度、適宜休憩あり） 

昼食休憩（13：00～14：00）             ※都合により多少スケジュールが前後する旨ご了承下さい 

午後の部（14：00～17：00、７社程度、適宜休憩あり） 

（各社の商談の流れ） 

受付・控え室 商談会会場 

20 分前までに、到

着・待機願います 

バイヤー１（Mitsuwa MARKETPLACE・KC セントラル貿易） 

バイヤー２（オーリツギフトサービス（岩瀬氏代行）） 

（２社相手に説明を実施してください） ⇒ 終了後は、お帰りいただいて結構です 

３．対象商品 

・食品全般（農水産品、食品・加工品等） 

・地場産品・伝産品等（食器、酒器、食卓向けの装飾品等） 

・業務用資材（例：パッケージ等）も対象 

★スーパー等の小売店用商品だけでなく、レストランなど業務用商品も商談可能です 

※各社が売り込みたい商品だけでなく、いろんな商品を見たいとの要望があります 
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② 招聘企業（バイヤー）に関する情報提供 

◆バイヤー１ Mitsuwa MARKETPLACE 

 

●最近の催事実績 

【2017 年】 

６月 全国旨いもの紀行（トーランス、サンノゼ、ニュージャージー） 

７月 名古屋フェア（トーランス、サンノゼ） 

８月 九州フェア（トーランス） 

９月 北海道フェア（トーランス、サンノゼ、ニュージャージー） 

10 月 アトランタ Japan Fest 出展 

11 月 東北復興応援フェア（トーランス、サンノゼ、ニュージャージー） 

※宮城県、岩手県、遠野市協賛 

【2018 年】 

２月 京都フェア（トーランス、サンノゼ） ※京都府協賛 

３月 島根県発うまいもの市（トーランス） ※島根県協賛 

６月 全国旨いもの紀行（トーランス、コスタメサ、サンノゼ、シカゴ、

ニュージャージー） 

６月 羽田市場 鮮魚フェア（トーランス） 

７月 名古屋フェア（トーランス、サンノゼ） 

（2018 年２月に名古屋で商談会開催 ⇒ ７月フェアに参加） 

●2018 年７月の名古屋フェアの様子 
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◆名古屋フェア 2018 のパンフレット ※実物はタブロイドサイズ（279.4 ㎜×431.8 ㎜） 

  
 

◆バイヤー２ オーリツギフトサービス（MIW 代行）         MIW Marketing and Consulting Group,Inc.について 
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③ 今後のスケジュール及び申込方法・注意事項 

４．今後のスケジュール 

日付 内容 補足 

～８月 27 日（月） 申込書・商品紹介シートの提出期限  

～８月 31 日（金） 申込各社の情報をとりまとめてバイヤーに提供 
事前審査：米国での競合製品の有無や市場性等に基づき判断。商

品展開が難しい場合は、事前審査でお断りする場合があります 

～９月中旬 商談スケジュールを各社に案内  

９月 27 日～28 日 商談会の実施 面談予定時間の 20 分前を目処に会場へお越しください 

10 月以降 
商談結果を踏まえた対応をお願いします  

アフターフォロー、商談結果の調査等にご協力ください 

来年度 米国（Mitsuwa）でのイベント開催を想定★ 本事業には含みません。渡航は自費対応となります。 

★イベント開催は、商材を知ってもらう、お試しする機会です（開催イメージは、２ページ右下の写真参照） 

・店頭に並べただけでは、未知の商品の購入につながらないので、体験が必要（例：○○ ⇒ 店頭販売で試食・試飲 ⇒ 商品の購入へ） 

・ローカルの人に味を知ってもらい、評価を得る機会（イベントの結果等を踏まえて今後の取引へ） 

５．申込方法  ◆申込期限：８月２７日（月）◆ 

以下の書類（制定エクセルシート）を、電子メールにて事務局までご提出ください 

・参加申込書（１枚） 

・企業紹介シート（１枚） 

・輸出商品紹介シート（農林水産省の FCP シート）（希望する商品数に応じた枚数） ※日本語 

６．注意事項 

商談にあたっては、以下の準備をお願いします。 

・成分表示（イングレ）、上代、ロット、横浜渡し価格の提示は必須です（商談の場で話を完結できるようにご準備ください）。 

・賞味期限は、常温 180 日、冷凍１年以上が望ましいとのことです 

・各社が売り込みたい商品だけでなく、いろんな商品を見たいとの要望がありますので、出来るだけ色々とご提案ください 

・調味料など商品単体での PR が難しい場合は、コラボできると良い商品等をご提案下さい（食器類は使い方のＰＲ方法等をご提案ください） 

◆参考 理解を深めるためにも、「成功事例から学ぶ 米国西海岸で日本産食品を売る！（JETRO ロサンゼルス事務所作成）」もご覧ください。 

https://www.jetro.go.jp/ext_images/industry/foods/past-seminar/pdf/201711_1-1.pdf 


