
次の項目に該当する事業者

①三重県内の農林水産事業者、食品製造事業者 等

②商談会後に商談成果に関するアンケートにご協力いただける事業者

③「オンライン研修会」を受講または動画視聴頂ける事業者

地域商社を活用した海外販路開拓モデル構築事業業務

◼ 三重県では、地域商社や企業の既存の海外ネットワークを活用し、魅力ある県産品の掘り起こしや現地ニーズに合った商品改善
を支援し、継続して輸出に取り組める体制づくりに取り組んでいます。

◼ 本プログラムは、その一環として、県産食材の輸出拡大や販路創出のため、海外に商流を持つバイヤーとの事前マッチング型の
オンライン商談会・輸出サポート事業を実施します。

実施期間

プログラム
コース

事業の流れ

2021年 ９月～12月

アメリカ
（テキサス）
コース

本事業は『研修会』『商談会』『輸出サポート』の３つのステップで実施されます

ｵﾝﾗｲﾝ研修会

面談・商談会

輸出サポート

コーディネーターとオンライン面談

海外バイヤーとのオンライン商談

※本事業の中でのサンプル品・成約品の輸送費は事務局で一部負担します
※海外向への商流をお持ちでない場合、事業者の紹介等のサポートを行います
※自社の商流での輸出も可能です
※商談結果や取扱い商材によっては、輸出ができない可能性があります

海外販路開拓を目指すにあたり必要な情報を、
初心者にも分かりやすく解説します！

「製品の市場可能性」や「ブラッシュアップの目線」

などを個別にアドバイス！

海外バイヤーとの商談機会をご案内！

コーディネーターによる商談サポートも実施

商談や代行営業を通じて発注があった場合は、
本事業により輸出をサポート！

参加資格

本事業は三重県から株式会社百五総合研究所と株式会社萬来トレーディングコンサルタントの2社が委託を受け、連携して海外販路
開拓を支援するプログラムです。
三重県の農林水産物・食品を生産・製造・販売する事業者で、海外への輸出拡大をめざす事業者の参加を募集します。

欧州圏
（スペイン等）
コース

ベトナム
（ホーチミン）
コース

コーディネーター（アメリカ）

Ryuko International
浅野陽氏

コーディネーター（ベトナム）

LAIVIEN 
桜場伸介氏

アメリカ（テキサス）にて、「居
酒屋和」ブランドで居酒屋業
態を複数店舗展開。現地の飲
食店経営ノウハウや、同業者
ネットワークを活かした、日本
企業の輸出も支援

ベトナム現地の商談サポート
のみならず、現地調達企業な
どのベトナム企業調査、現地
視察アレンジ、契約書、業務
マニュアル等の翻訳業務、視
察、会議等の通訳業務、工業
団地紹介なども支援

※商談は現地コーディネーターによる代行営業となる可能性がございます

ご案内窓口
アメリカコース

ベトナムコース

欧州圏コース

エントリーフォーム

複数エントリー可能！ ㈱百五総合研究所がご案内を担当します

㈱萬来ﾄﾚｰﾃﾞｨﾝｸﾞｺﾝｻﾙﾀﾝﾄがご案内を担当します



「プレゼンシート（※2）」は、面談・商談時までに提出が必要です

「FCPシート（※１）」は、エントリー時に提出が必要です

オンライン研修会への参加（または視聴）

WEBエントリーフォームの送信

プレゼンシートの作成FCPシートの作成

（※2）事業者様の取扱い商材の「使用方法」や「魅力」を記載する様式

※「オンライン研修会」のリアルタイムの
受講ができない場合、アーカイブ動画の
視聴が必須となります。

（※１）事業者様の取扱い商材の「基本情報」を記載する様式

参加申込について

参加申込は専用サイトより ７月30日（金）17:00 までにご登録ください

https://questant.jp/q/M6VT3YUR

プログラムに関するお問い合わせ窓口

必要書類のダウンロード

商談会に参加 ※または現地コーディネーターによる代行営業

様式の入手はこちら

７/30まで

日程は個別にご案内

エントリー時 面談・商談時

提出先：mie.hanro@hri105.jp

エントリーに必要な手続き① WEBエントリーフォームより必要事項を入力・送信する

FCPシート（※1）を事務局（株式会社百五総合研究所）あてにメールで送信する

※商談会までの流れ

エントリーに必要な手続き②

【主 催】三重県 （雇用経済部 中小企業・サービス産業振興課 食の産業振興班）
【運営事務局】㈱百五総合研究所 担当（中村、柳田、滝川） ㈱萬来トレーディングコンサルタント 担当（平尾）

８/３ （火） ８/４ （水） ８/５ （木）

オンライン事前研修会
「商流」「物流」「情報流」の３つのテーマで、オンライン研修会を開催します。
※商談会への参加希望者様は、「リアルタイム受講」または「アーカイブ動画の視聴」が必須条件となります。

８月３日（火） ８月４日（水）

日時

講師

内容

商流 物流 情報流

14：00～15：00 14：00～15：00 14：00～15：00

ダイスビュー有限会社
代表取締役

大槻 恭久 氏

株式会社Goomax
代表取締役

山本 雄彦 氏

株式会社エンタトニック
代表取締役

安藤 寛之 氏

✓ 輸出成功のポイント
✓ 商談成約率アップの方法など

✓ 商品を市場に届けるポイント
✓ 商談時に必要な情報 など

✓ ウェブマーケティングのポイント
✓ SNSを活用した情報発信 など

テーマ

８月５日（木）

オンライン個別相談会
本プログラム参加者のうち 希望者は個別相談対応を行います。

日程・時間は個別調整

相談窓口

株式会社 萬来トレーディングコンサルタント

平尾 智哉氏※希望者はエントリーフォームよりお申込下さい

株式会社 百五総合研究所
担当：中村・滝川・柳田
059-228-9105

✓ アメリカへの販路開拓に関すること
✓ ベトナムへの販路開拓に関すること
✓ オンライン事前研修会に関すること

株式会社 萬来トレーディングコンサルタント
担当：平尾
059-331-2158 hirao@minamisangyo.com

✓ 欧州への販路開拓に関すること
✓ 個別相談会に関すること
✓ ASEAN等、プログラムコース以外の国、地域への販路

開拓に関すること

mie.hanro@hri105.jp
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